


Nachhaltig mehr 
verkaufen durch 
mehr System & 

dabei mehr Freude 
an der Arbeit?



Erstelle und benutze 
dein Akquise-Board, 
einfach zu benutzen 

und einzurichten!



Akquise-Board
Die Sales im Team boosten

Target Backlog (evtl. mit 
Industrie-Fokus) Sprint Backlog Work in progress Warten (optional)

Im CRM 
verfolgen Verloren

? ? ? ? ? ?

lionel.ebener@upgrade.swiss



Akquise-Board
Die Sales im Team boosten

Target Backlog (mit 
Industrie-Fokus)

Sprint Backlog
(Dauer 1 Woche)

Work in progress Warten (optional)
Im CRM 
verfolgen Verloren

lionel.ebener@upgrade.swiss



Akquise-Board
Die Sales im Team boosten

Target Backlog (evtl. mit 
Industrie-Fokus)

Sprint Backlog
(Dauer 1 Woche)

Work in progress

Birne AG

Warten (optional)
Im CRM 
verfolgen Verloren

Erstmal identifizierst 
du Firmen, welche du 

gerne als Kunde haben 
möchtest. Dies ist eine 
kontinuierliche Übung. 

lionel.ebener@upgrade.swiss



Akquise-Board
Die Sales im Team boosten

Target Backlog (evtl. mit 
Industrie-Fokus)

Sprint Backlog
(Dauer 1 Woche)

Work in progress

Birne AG

Warten (optional)
Im CRM 
verfolgen Verloren

Du priorisierst 
die Firmen, die das 
grösste Impact für 

das Business 
darstellen!

lionel.ebener@upgrade.swiss



Akquise-Board
Die Sales im Team boosten

Target Backlog (evtl. mit 
Industrie-Fokus) Sprint Backlog Work in progress

(max. 4 Firmen)

Birne AG

Warten (optional)
Im CRM 
verfolgen Verloren

Begrenze den 
Anzahl Firmen im 

«Work in progress» 
- z.B. max 4 Firmen

lionel.ebener@upgrade.swiss



Akquise-Board
Die Sales im Team boosten

Target Backlog (evtl. mit 
Industrie-Fokus) Sprint Backlog Work in progress

(max. 4 Firmen)

Birne AG

Warten (optional)
Im CRM 
verfolgen Verloren

Unter «Warten» 
verschiebst du die 
Firmen wofür du 

eine Rückmeldung 
erwartest

lionel.ebener@upgrade.swiss



Akquise-Board
Die Sales im Team boosten

Target Backlog (evtl. mit 
Industrie-Fokus) Sprint Backlog Work in progress

(max. 4 Firmen)

Birne AG

Warten (optional)
Im CRM 
verfolgen Verloren

Die Armband AG stellt ein 
interessantes Potential dar 

(Termin vereinbart, Gespräch 
geführt, …). Du erfasst sie 

also in deinen CRM für eine 
genauere Bearbeitung. Wird 

als Target Account 
behandelt.

lionel.ebener@upgrade.swiss



Akquise-Board
Die Sales im Team boosten

Target Backlog (evtl. mit 
Industrie-Fokus) Sprint Backlog Work in progress

(max. 4 Firmen)

Birne AG

Warten (optional)
Im CRM 
verfolgen Verloren

Kein Interesse bei 
Müller GmbH oder keine 

Rückmeldung nach 
wiederholten Anrufen? 

Keine Energie mehr 
einsetzen.

lionel.ebener@upgrade.swiss


